motherson lll Estamos a contratar

(Purchasing, Materials Management & Logistics) (Com experiéncia)

ANALISTA DE VENDAS

Tempo Inteiro - Wiring Harness - PKC Group - Curitiba, Brazil

Na Motherson, estamos empenhados em criar empregos a longo prazo e em promover carreiras a
nivel global. Incluida na lista das Melhores Empresas do Mundo da TIME, somos uma empresa
global diversificada especializada em design, engenharia, fabrico, montagem e logistica,
fornecendo solucdes completas de sistemas a clientes de todos os setores. Com um enfoque na
inovacédo, qualidade e sustentabilidade, esforcamo-nos por ser um parceiro de industrializacado de
confiangca e um empregador que fomenta um local de trabalho diversificado e inclusivo.

A nossa divisdo de cablagens aplica-se a veiculos, maquinas e equipamentos nos setores
automovel e ndo automovel. Concebemos e produzimos sistemas de cablagem fidveis para
transferéncia permanente de energia e dados. Junte-se a nés para trabalhar com especialistas,
tirar partido da tecnologia avancada e moldar o futuro da conectividade.

As suas fungdes O seu pefil

Suas tarefas Seu perfil.

+ Realizar atendimento dos clientes, suportando as vendas e o gerente « Ensino superior completo ou cursando em Engenharias,
de contas;

Administragdo ou Comércio Exterior;

« Monitorar RFQ e atender os prazos de resposta de cada cotacgéo;
« Experiéncia em vendas;

- Realizar abertura, follow up e fechamento de cotagdes; L ,
« Experiéncia no setor automotivo;

« Realizar o reajuste de preco de todas as pegas ativas;
- Pacote Office avancado;

- Cadastrar precgos, pedidos e follow up no sistema;
- Inglés avangado;

« Inserir ordem de amostra, prototipo e lote fechado no sistema; - _ ) N
- Facilidade em desenvolver relacionamento interpessoal, agilidade,

- Realizar follow up de implementacgéo de projetos, pedidos de PPAP, disciplina, facilidade em trabalhar em equipe;

prototipo e lote fechado; o _
« Boa comunicagdo, escrita e verbal;

« Prestar auxilio em caso de duvidas nos projetos e desenvolvimentos

entre empresa e o cliente; » Conhecimento ERP - Microsiga TOTVS sera um diferencial;

. Agendar e acompanhar reunides Kick off de cotacao, de projetos; « Disponibilidade para atuar em horario comercial no modelo hibrido.

- Dar suporte nos recebiveis na cobranga de NF em atraso dos clientes. O que oferecemos

- Enviar cotagdes a clientes, realizar follow up para resposta no prazo;
O que oferecemos.
+ Realizar a negociagdo de pregos e condigbes comerciais junto ao
cliente. « Plano de Saude;
« Plano Odontoldgico;
« Prémio Assiduidade - Vale alimentagdo Sodexo e Apoio Pass;
- PPR;

« Convénio com farmacia;

- Transporte;



