motherson lll Wir stellen ein

O

Key Account Manager (Mercedes-Benz)

Stunden - Stuttgart, Germany - Stuttgart, Germany

Die Motherson Group ist einer der 15 grof3ten und am schnellsten wachsenden Anbieter von
Komplettsystemlésungen fur die globale Automobilindustrie und bedient eine Vielzahl weiterer
Branchen wie Eisenbahn, Luft- und Raumfahrt, Medizin, IT und Logistik mit iber 190.000
Mitarbeitern in 44 Landern weltweit. Samvardhana Motherson Reflectec (SMR) ist der Spezialist der
Gruppe fur Rucksichtsysteme fur die Automobilindustrie. Mit Standorten in Europa, Nordamerika,
Sudamerika, Asien und Australien beliefern wir die grol3en Automobilhersteller der Welt mit
Rackspiegelsystemen fur alle Fahrzeug- und Preissegmente sowie mit leistungsstarken
Kameratechnologien fur den Automobilbereich. Angesichts unseres schnellen Wachstums sind wir
standig auf der Suche nach talentierten neuen Kollegen, die Teil unseres Teams werden mochten.

Was Sie leisten Was wir suchen
e o Ausbau der bestehenden Kontakte, Akquisition von neuen e o betriebswirtschaftliche Ausbildung und eine darauf aufbauende
Kundenprojekten abgeschlossene Vollzeit Fachausbildung im Bereich
o Fuhren von Verkaufsgesprachen im Sinne der Management / Vertrieb
Unternehmenspolitik o Kenntnisse im Angebots- und Vertragswesen, Vertragsrecht
o Aufbau langfristiger nachhaltiger Kundenbeziehungen sowie im Pricing
o Mitarbeit an ausgearbeiteten, strategischen Vertriebs- und o technisches Verstandnis
Marketingplanen o Vertriebs- oder Projekterfahrung in der Automobilindustrie von 3
o Account Management praktizieren im Sinne einer Kundenpflege - 5Jahren mit einem OEM (idealerwiese Mercedez-Benz) oder
um sicher zu stellen, dass SMR in allen wichtigen Tier One Supplier
Entwicklungsprojekten seiner Kunden eingebunden wird o Erfahrung in der Vermarktung von technisch anspruchsvollen

technische und kaufmannische Akquisition von neuen Projekten
Mitarbeit bei der Vertriebs- und Absatzplanung

Markt und Wettbewerb beobachten und analysieren
Angebotserstellung und -verfolgung

Nach Absprache mit Senior / Global Key Account Manager
Durchfuhren von Verhandlungen, Pricing

Projektiberwachung

Planung, Vorbereitung und Durchfihrung von
Kundenprasentationen / Kundenevents

Technisches Kldren von Kundenanfragen vor Ort und
Erarbeitung erster konzeptioneller Lésungsvorschldage im Sinne
wirtschaftlicher Kundenproblemlésungen, zielgerichtete
Weitergabe dieser Informationen an Projektmanager und/oder
Entwicklungsingenieure

Vertragsprufung und Vertragsverhandlungen mit dem Kunden

nach Absprache mit SKAM

Produkten
o Erfahrung in der erfolgreichen Planung und Durchfihrung von
Projekten, sowohlin technischer wie in betriebswirtschaftlicher

Hinsicht

Was wir anbieten

® An unserem Standort in Stuttgart, finden Sie ein innovatives
internationales Automotive Umfeld vor, das gleichzeitig familiar und
wertschatzend ist

e Spannende Aufgaben mit interessanten und sicheren Perspektiven
in einem globalen Konzern

e Attraktives Gehalt angelehnt an den Metall- und Elektrotarifvertrag

e Sehr gute fachliche und personliche

Weiterentwicklungsmoglichkeiten



